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Capacitacion para
producir mejor

1 conocimiento es uno de los recursos mas importan-

tes para el desarrollo agropecuario. En una actividad
cada vez mas exigente, incorporar tecnologia es funda-
mental, pero también lo es comprender como utilizarla,
evaluar sus resultados y adaptarla a las condiciones de
cada sistema productivo. Por eso, la capacitacion y la
transferencia de conocimientos deben ocupar un lugar
central en el camino hacia una mayor productividad.
Esta edicion de Campo Agropecuario refleja esa apuesta
desde diferentes perspectivas. El encuentro de estudian-
tes de Agronomia acercéd a mas de 300 jovenes de siete
universidades a la realidad del campo, mientras que el
Congreso del Consorcio de Ganaderos para la Experi-
mentaciéon Agropecuaria (CEA), el Simposio de Maiz y la
Expedicion Dekalera propiciaron espacios de actualiza-
cién e intercambio sobre los desafios de la produccion.
También se destacan iniciativas que buscan generar co-
nocimientos a partir de la experiencia practica. El pro-
yecto Elite de Rinde, mediante el seguimiento y la evalua-
cion de cultivos, apunta a comprender mejor los factores
que inciden en los resultados. A su vez, las giras y charlas
técnicas que acompanan la presentacion de nuevas tec-
nologias, asi como las experiencias productivas con culti-
vos como la papa, muestran la importancia de compartir
informacién y analizar alternativas para mejorar el des-
empeiio en el campo.
La fertilidad del suelo, la elecciéon de materiales genéticos,
la nutricion de los cultivos y el manejo de plagas y enfer-
medades son algunos de los aspectos que requieren co-
nocimientos actualizados y decisiones oportunas. En un
escenario de costos exigentes y condiciones climaticas
variables, aprovechar las tecnologias disponibles también
significa optimizar las inversiones y reducir riesgos.
Las empresas vinculadas con el agro cumplen un papel
importante al acercar soluciones, asistencia técnica y
espacios de formacion. Aunque estas iniciativas respon-
den también a objetivos comerciales, su contribucién al
sector se fortalece cuando permiten que los productores
comprendan las herramientas disponibles y las utilicen de
manera eficiente.
La capacitacion, sin embargo, no se limita a una jornada o
a una etapa del ciclo productivo. Es un proceso continuo
que involucra a universidades, especialistas, técnicos,
productores y empresas. Fortalecer ese vinculo permite
formar a las nuevas generaciones, compartir experiencias
y transformar la informacion en mejores decisiones.
Porque producir mejor no depende solamente de dispo-
ner de tecnologia, sino de saber aprovecharla. Invertir
en conocimiento es invertir en productividad y en el
futuro del agro.
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ACTUALIDAD

La soja supera los USD 4.200 millones en exportaciones

araguay exportd 7.924.006

toneladas de soja en gra-
no entre enero y setiembre de
2026, frente a 5.837.784 tone-
ladas en igual periodo de 2025.
El volumen acumulado ya iguala
el récord anual de 2024 y abre
la posibilidad de establecer una
nueva marca al cierre del ano,
segiin el Informe de Comercio
Exterior de la Camara Paraguaya
de Exportadores y Comerciali-
zadores de Cereales y Oleagino-
sas (Capeco).
La asesora de Comercio Exterior
de Capeco, Sonia Tomassone, es-
timé que los embarques supera-
rian los 8 millones de toneladas al
finalizar el afio. Los ingresos por
exportaciones de soja en grano
alcanzaron USD 3.107 millones,
frente a USD 2.141 millones en el
mismo periodo de 2025.

CRECE EL APORTE DE

LOS DERIVADOS

Las exportaciones de aceite de
soja sumaron 535.147 toneladas,
unas 52.396 toneladas mas que
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en 2025. Los ingresos llegaron a
USD 591,7 millones, con un au-
mento de USD 122,6 millones.
Los embarques de pellets de soja
alcanzaron 1.830.771 toneladas,
frente a 1.625.539 toneladas del
ano anterior, y generaron USD
565,3 millones, unos USD 972
millones mas. En contraste, las
exportaciones de biodiésel dismi-
nuyeron de 145.273 a 76.143 tone-
ladas. La Union Europea concen-
tro el 68 % de los envios y Brasil
recibio el 32 %.

En conjunto, la soja y sus deriva-
dos generaron USD 4.264 millo-
nes hasta setiembre, frente a USD
3.078 millones en igual periodo de
2025. Segan Capeco, estos pro-
ductos representaron el 41 % de
las divisas ingresadas al pais por
exportaciones.

ARGENTINA CONCENTRA

LOS ENViOS

Argentina recibié el 86 % de la
soja paraguaya exportada, mien-
tras que Brasil concentré el 10
%. El 4 % restante se distribu-
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y6 entre Rusia, Emiratos Arabes
Unidos, Arabia Saudita, Estados
Unidos, Vietnam, Uruguay, Chile
y Corea del Sur.

Tomassone destaco la reanuda-
cién de los envios a Emiratos Ara-
bes Unidos y el aumento de las
exportaciones a Brasil. No obs-
tante, sefiald que la congestion en
los pasos fronterizos dificulta el
movimiento de las cargas.

BUNGE ENCABEZA EL RANKING
Bunge lider6 las exportaciones
de soja en grano, con el 20 % de
participacion, seguida por Cargill
(17 %), ADM (9 %) y Cofco (8 %).
Francisco Vierci, Agrofértil, LDC
y Copagra registraron el 7 % cada
una; Cooperativa Colonias Uni-
das, el 5 %; y Agro Silo Santa Ca-
talina, el 2 %.

En los envios por via terrestre, C.
Vale encabez0 la lista con el 14 %,
seguida por Agrofértil (13 %), LAR
(12 %), Cargill (11 %) y Somax (7
%). Hasta setiembre, 55 empresas
participaron en las exportaciones
de soja de la zafra 2025/26. CA
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ACTUALIDAD

La molienda de soja alcanza su mayor nivel desde 2016

L aindustria aceitera paraguaya
proceso 2.987.136 toneladas
de soja entre enero y setiembre
de 2026, un volumen 12,5% su-
perior al registrado en el mismo
periodo del afio anterior, segin
el boletin informativo mensual de
la Camara Paraguaya de Procesa-
dores de Oleaginosas y Cereales
(CAPPRO).

El acumulado representa el ma-
yor nivel de industrializacion
para los primeros nueve meses
del afio desde 2016, cuando se ha-
bian procesado aproximadamen-
te 3,04 millones de toneladas. La
evolucion refleja una mayor acti-
vidad de la industria aceitera, que
transforma parte de la produc-
cion agricola nacional en produc-
tos con valor agregado.

En setiembre, la molienda supe-
r6 las 379.000 toneladas y alcan-
z6 un récord para ese mes. Con
este resultado, el sector completod
ocho meses consecutivos de cre-
cimiento interanual en el proce-
samiento de soja, consolidando la

tendencia positiva observada du-
rante gran parte del afio.

COMPORTAMIENTO DE OTRAS
OLEAGINOSAS

La evoluciéon fue diferente para
los demas granos procesados por
la industria. La industrializacion
de oleaginosas distintas de la soja,
entre ellas girasol y canola, tota-
liz6 35.646 toneladas al cierre del
tercer trimestre, lo que represen-

t6 una disminucion del 22% fren-
te al mismo periodo de 2025.

Sin embargo, esta caida no im-
pidi6 que el procesamiento total
de oleaginosas registrara un cre-
cimiento interanual del 12% has-
ta setiembre, de acuerdo con los
datos de CAPPRO. El resultado
estuvo impulsado principalmen-
te por el desempeifio de la soja,
que contintia siendo la materia
prima central para la industria
aceitera nacional. La mayor ac-
tividad de molienda contribuye
a incorporar valor agregado a la
produccion agricola paraguaya y
dinamiza los distintos eslabones
vinculados a la cadena, desde el
abastecimiento de materia prima
hasta la elaboracion y comercia-
lizacion de productos derivados.
Asimismo, sostiene la actividad
de sectores relacionados con la
logistica, los servicios y el empleo
industrial, ademas de ampliar la
oferta de productos nacionales
destinados a los mercados inter-
nacionales. CA

El consumo interno reduce los embarques de maiz

I mayor consumo de maiz

por parte de las industrias de
etanol y de los sectores avicola y
porcino influye en la disponibili-
dad del cereal parala exportacion,
mientras los productores evaltian
las alternativas de venta segun las
condiciones del mercado.
Segtn el Informe de Comercio
Exterior de la Camara Paraguaya
de Exportadores y Comerciali-
zadores de Cereales y Oleagino-
sas (Capeco), Paraguay exporto
963.986 toneladas de maiz de la
zafra 2026 entre junio y setiem-
bre, frente a 1.791.736 toneladas
en igual periodo de la campana
anterior.
La asesora de Comercio Exterior
de Capeco, Sonia Tomassone,
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atribuy¢ la caida al aumento de la
demanda interna. También men-
ciono las demoras en los pasos
fronterizos con Brasil, especial-
mente en el Puente de la Amis-
tad, que dificultan el transito de
las cargas.

Entre enero y setiembre, los
envios totalizaron aproximada-
mente 1,68 millones de tonela-
das, frente a 2,29 millones en el
mismo periodo de 2025. Los in-
gresos por exportacion bajaron
de USD 384,7 millones a USD
291,4 millones.

Brasil concentr6 el 78 % de las
exportaciones de maiz de la zafra
2026, seguido por Uruguay y Chi-
le. En cuanto a las empresas ex-
portadoras, LAR lider6 con el 18 %
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de participacion, seguida por LDC,
Somax y ADM, con el 7% cada una,
y C. Vale, con el 6 %. En total, 57
empresas participaron en los em-
barques hasta setiembre. CA
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El agro liquid6 USS 3.228 millones
en septiembre, el tercer mayor
registro de los Ultimos 25 afos

L as empresas del complejo agroindustrial oleaginoso-ce-
realero liquidaron USS 3.228 millones durante septiem-
bre, un 17% mas que en agosto de este afio, segin infor-
maron la Camara de la Industria Aceitera de la Republica
Argentina y el Centro de Exportadores de Cereales (CIA-
RA-CEC). Con este resultado, el sector acumul6 USS 22.275
millones en los primeros nueve meses de 2026.

Sin embargo, el monto representa una caida del 22% res-
pecto del ingreso registrado durante el mismo periodo de
2025. El dato de septiembre adquiere relevancia dentro
de la serie historica: de acuerdo con CIARA-CEC, se trato
del tercer septiembre con mayor liquidacién de los tlti-
mos 25 anos.

Uno de los factores que explicéd el desemperio de septiem-
bre fue el flujo sostenido de embarques de maiz, asociado a
una mayor comercializacion de los productores con destino
a la exportacion. La entidad sefial6 que durante el mes se
observo6 una intensificaciéon de las ventas de los producto-
res, que se tradujo en un mayor movimiento de mercaderia
hacia los mercados externos. El comportamiento del maiz
también se da en un contexto en el que la comparacion
interanual para septiembre presenta una particularidad.
CIARA-CEC decidié no comparar septiembre de 2026 con
septiembre de 2025, debido a que durante ese mes del afio
pasado el Gobierno nacional habia implementado el Decre-
to 682/25, que suspendi6 durante un periodo reducido la
aplicacion de derechos de exportacion.

Finalizo0 la cosecha de maiz 2025 /2026

a cosecha argentina de maiz finalizé con 64 millones

de toneladas, un 30,6% mas que en el ciclo anterior,
segun el informe de cierre de campana de la Bolsa de
Cereales de Buenos Aires. El resultado qued6 6 millones
de toneladas por encima del calculo inicial, impulsado
por una mayor superficie sembrada y rendimientos que
superaron las expectativas en algunas regiones.
El crecimiento también se reflejaria en el aporte econo-
mico de la cadena, ya que las ventas externas alcanzarian
USS 9.415 millones, una mejora interanual del 54,2%. Sin
embargo, una parte de la produccion atin esperaba com-
prador, debido a que, al 23 de septiembre, los sectores
exportador e industrial habian adquirido 45 millones de
toneladas, equivalentes al 70% del total obtenido.
La superficie implantada alcanz6 los 8,4 millones de
hectareas, un 18,3% mas que en la campaiia 2024 /25 y
600.000 hectareas por encima de las previstas al co-
mienzo del ciclo. A ese aumento se sumo un rendimiento
promedio nacional de 77,4 quintales por hectarea, que
mejord un 7,8% respecto de la temporada previa.

FUENTE
I

La produccion de crecio6 4,5%
en los primeros ocho meses

L a actividad mantiene una evolucién positiva,
aunque la rentabilidad de los tambos conti-
nada ajustada y promedi6 apenas 0,3% en agosto.
La produccion de leche en Argentina creci6 4,5%
entre enero y agosto de 2026, con una perspec-
tiva de aumento anual cercana al 3%. En agosto,
se produjeron 1115 millones de litros, un 6,6%
mas que en julio y un 2,2% por encima del mismo
mes de 2025. Los solidos ttiles (grasa y proteina)
también mostraron una evolucion favorable, con
un incremento interanual del 5,2% en el acumu-
lado del afio. Sin embargo, persisten diferencias
entre escalas productivas: los tambos de mayor
tamano lideran el crecimiento, mientras que los
establecimientos mas pequefos enfrentan mayo-
res dificultades. A agosto, se contabilizaron 8.745
tambos y 1.477.778 vacas. En el plano econémico, la
rentabilidad promedio de los establecimientos fue
de apenas 0,3%, pese a la recuperacion producti-
va. Entre enero y agosto, la facturacion del tambo
promedio cay6 10,7% en moneda constante, como
consecuencia de una baja del 17,8% en el precio,
parcialmente compensada por una mejora del
8,7% en la produccion. Medida en délares, la fac-
turacion retrocedio 4,4%. Las perspectivas para el
cierre del afio dependeran, entre otros factores,
de la evolucion climatica. Un fenémeno El Nifio
de intensidad extrema podria modificar significa-
tivamente las estimaciones de produccion.

Las lluvias amenazan las
labores de siembra

P or su parte, la siembra de girasol marcé un
progreso intersemanal de 5,8 p.p. y alcanzo
el 419 % de las 3,1 millones de hectareas pro-
yectadas, manteniendo un adelanto respecto
al promedio de las ltimas cinco campaiias. Sin
embargo, los colaboradores de las regiones del
sur del area agricola sostienen que las lluvias
recientes y las bajas temperaturas demoran el
ritmo de las labores. Sumado a ello, los pronos-
ticos de continuidad de lluvias generan incerti-
dumbre respecto a la posibilidad de cumplir con
los planes de siembra. En cuanto al area en pie,
a excepcion de los lotes primicia del NEA que
transitan el estadio de boton floral, el grueso se
encuentra entre 2 y 8 hojas expandidas, con al-
gunos focos activos de isocas cortadoras y aves
que contintian reduciendo el stand de plantas.
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MERCADO

Magquinaria agricola: panorama
del mercado nacional

E ntre enero y setiembre
se comercializaron 1.386
tractores, 92 cosechadoras
y 57 pulverizadoras en Para-
guay. Los registros de CADAM
muestran la participacion de
las principales marcas en cada
segmento.

En el mercado de tractores,
John Deere lideré las ventas
con el 32% de participacion,
seguida por Massey Ferguson,
con el 15%, y New Holland, con
el 12%. A estas marcas se suma
una oferta creciente de fabri-
cantes de origen chino e indio,
que amplian las opciones dispo-

marcas en los tres segmentos y la
composicion de la oferta de ma-
quinaria agricola disponible en el
mercado nacional.

TRACTORES

VENTAS HASTA SETIEMBRE ___

Fuente: Cadam.

COSECHADORAS

VENTAS HASTA SETIEMBRE

Fuente: Cadam.

John Deere 34
New Holland 32
Case IH 12
CLAAS 7
MF 4
Fendt 3
Total 92
PULVERIZADORES

VENTAS HASTA SETIEMBRE

Fuente: Cadam.

nibles, especialmente en mate- John Deere 454

ria de precios y acceso a la me-  Massey Ferguson 21

canizacion. New Holland 170

En cosechadoras, John Deere Case 164

concentro el 37% de las unidades

comercializadas, seguida de cer- Valtra 156

ca por New Holland, con el 35%. Yto 7l

Case IH ocup6 el tercer lugar, Lovol 47 Sl

con el 13%. FARMTRAC 41 Jacto 23

En pulverizadoras, Jacto encabe- | g 36 Kuhn 9

ZF') las‘\'/entas C(?él el 40% d}e; parti- Hanomag 17 CaseIH 7

c1pac010n, seguida por Ku (r)l, con i g Massey Ferguson 6

el 16%, y Case IH, con el 12%. John D 5

Los datos acumulados a setiem-  Fendt 6 -Ohn Ueere

bre permiten observar el posi- Deutz 5 New Holland 5

cionamiento de las principales Total 1.386 Valtra 2
Total 57

Cotizaciones en Chicago (21-10-26)

SO0JA MAIZ TRIGO

Nov-26 456  Dic-26 182  Dic-26 230

Ene-27 461  Mar-27 188  Mar-27 235

Mar-27 464  May-27 191  May-27 236
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ENTREVISTA

El crecimiento del hato
ganadero depende de mejorar
la eficiencia de la cria

DIEGO HEISECKE, PRESIDENTE DE CEA, DESTACO LA IMPORTANCIA DE MEJORAR LOS
iNDICES REPRODUCTIVOS Y LA PRODUCCION DE TERNEROS PARA IMPULSAR EL CRE-
CIMIENTO DEL HATO GANADERO PARAGUAYO. Durante el 34° Congreso CEA, cuyo
eje fue la cria y el mejoramiento genético, remarco la necesidad de trabajar de
manera conjunta en toda la cadena y aprovechar el potencial del pais para res-
ponder a la creciente demanda mundial de proteina animal.

_ P: ;Cual fue el objetivo de centrar el
34° Congreso CEA en la cria y el mejo-
ramiento genético?

_ R: El objetivo fue abordar dos
aspectos fundamentales para el
crecimiento de la ganaderia pa-
raguaya. Consideramos que era
el momento oportuno, teniendo
en cuenta la coyuntura que atra-
vesaba el sector y la necesidad de
aumentar el hato ganadero. Para-
guay tiene un gran potencial de
crecimiento frente a la deman-
da mundial de carne, pero, para
aprovechar esa oportunidad, de-
bemos mejorar nuestros indices
productivos. Por eso, el congreso
se enfoc6 en como producir mas
y mejores terneros, con herra-
mientas aplicables a los estable-
cimientos ganaderos.

_P: iDdnde estan las principales oportu-
nidades para mejorar la productividad?

_R: La base de toda ganaderia esta
en la eficiencia. Paraguay tiene in-
dices productivos que todavia pue-
den mejorar y una de las principa-
les oportunidades esta en la cria.
Necesitamos elevar los porcenta-
jes de prefiez, marcacion y destete,
ademas de mejorar la terminacion
de los animales. El objetivo es lo-
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DIEGO HEISECKE, PRESIDENTE DE CEA

grar una mayor disponibilidad de
terneros para que los sistemas de
recria y terminacion puedan desa-
rrollar todo su potencial.

_P: ;Cudles son los principales factores
que inciden en los resultados de la cria?
_ R: Uno de los puntos que mas
nos preocupa es la caida de los
indices de paricion y las pérdidas
que se registran antes del naci-
miento de los terneros. Por eso,

durante el congreso abordamos
las posibles causas de la merma
preparto y las estrategias para
reducirla. También analizamos
aspectos nutricionales, sanitarios
y de manejo reproductivo que in-
fluyen directamente en los resul-
tados. La idea es que el productor
pueda identificar los puntos criti-
cos de su establecimiento y tomar
decisiones para mejorar la canti-
dad de terneros obtenidos.



_ P: ;Qué papel desempefia el mejora-
miento genético en este proceso?

_ R: Paraguay no tiene nada que
envidiar en materia de genética.
Contamos con una base genética
importante y con establecimien-
tos que realizan un trabajo desta-
cado. Sin embargo, la genética por
si sola no resuelve todos los desa-
fios. Debemos acompanarla con
un manejo adecuado, nutricion,
sanidad y eficiencia reproductiva.
Podemos tener animales de exce-
lente genética, pero si no logra-
mos buenos indices de prenez y
paricion, no alcanzamos el poten-
cial productivo que buscamos.

_P: ;Como se planted trasladar esos cono-
cimientos a la realidad de los productores?
_ R: Buscamos que las charlas
aportaran experiencias practicas,
tanto nacionales como interna-
cionales, que pudieran aplicarse
en los establecimientos. El pro-
posito era que cada productor
regresara a su campo con he-
rramientas para mejorar sus re-
sultados. La transferencia de
tecnologia es una de las mejores
inversiones que puede realizar el
sector, porque permite incorpo-
rar conocimientos, corregir erro-
res y mejorar la rentabilidad. Ade-
mas, el aprendizaje no termina en
el congreso: debe continuar en
cada establecimiento y compar-
tirse con otros productores.

_P: ;Qué importancia tuvo la jornada de
precongreso en la Estancia La Emiliana?
_ R: La visita permiti6 conocer
de cerca el trabajo de un esta-
blecimiento que se destaca por
su enfoque en genética y pro-
ductividad. Estos espacios son
importantes porque facilitan el
intercambio de experiencias y
muestran cémo se pueden llevar
a la practica determinadas tec-
nologias y estrategias de manejo.
La posibilidad de observar resul-
tados en el campo complemento
los contenidos técnicos desarro-
llados durante el congreso.

_ P: Durante la apertura, usted insistio
en la necesidad de trabajar entre todos
los integrantes de la cadena. ;Por qué
es importante esa articulacion?

_ R: Porque el crecimiento de la
ganaderia no depende de un solo
sector. Necesitamos trabajar jun-
tos y generar sinergia entre pro-
ductores, cabafieros, técnicos,
empresas y demas actores de
la cadena. El congreso permitio
precisamente ese encuentro, en
el que se compartieron experien-
cias, conocimientos y desafios.
Esa convivencia y ese intercambio
son fundamentales para impulsar
mejoras que después puedan re-
producirse en distintos estableci-
mientos ganaderos.

_ P: ;Qué balance dejo la participacion
en esta edicion del congreso?

_ R: El balance fue muy positi-
vo. Superamos las 700 personas
inscriptas y tuvimos que dejar
afuera a unas 50 porque todos
los espacios disponibles estaban
ocupados. También contamos
con 72 auspiciantes y alrededor
de 200 personas vinculadas con
los stands. Si sumamos a quie-
nes siguieron las transmisiones,
superamos las 1.000 personas al-
canzadas por el evento. Fue una
respuesta que confirmo el interés
del sector y nos mostré que de-
bemos seguir invirtiendo en es-
pacios de capacitacion y transfe-
rencia tecnologica.
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_ P: ;Qué represento el congreso para
el CEA, mas alla de las cifras de par-
ticipacion?

- R: Lo mas importante fue la
convivencia y la uniéon que se
generaron entre los participan-
tes y los auspiciantes. Se cred
una sinergia que nos permitira
trabajar juntos por el desarrollo
de la ganaderia paraguaya. Tam-
bién valoramos la continuidad de
quienes nos acompanan en cada
edicion, porque eso demues-
tra que aprecian este espacio y
transmiten lo aprendido en sus
propios establecimientos. Agra-
decemos a todas las empresas
que estuvieron presentes y apo-
yaron esta iniciativa.

_ P: ;Qué mensaje dejo a los producto-
res para los proximos afios?

_R: Los alentamos a seguir capa-
citandose, a invertir en conoci-
miento y a no dejar pasar las opor-
tunidades de actualizacion. Es
importante planificar con tiempo
la participacion en estos encuen-
tros y aprovechar las herramien-
tas disponibles para mejorar la
produccion. Paraguay tiene con-
diciones para seguir creciendo
y debemos trabajar de manera
coordinada para volver a ubicar-
nos entre los principales exporta-
dores mundiales de proteina ani-
mal, como ya lo hemos logrado en
anos anteriores, y mantenernos
entre los diez primeros. CA
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EL SIMPOSIO DE MAIZ AGROESTE, ORGANIZADO POR AGROFERTIL, OFRECIO UNA

JORNADA DE ACTUALIZACION TECNICA, ANALISIS DE MERCADO E INTERCAMBIO DE

Agrofertil reunio a
especialistas en maiz

grofertil realizé6 una nue-
A va edicion del Simposio

de Maiz Agroeste, un en-
cuentro que reune a producto-
res, técnicos y profesionales del
sector para analizar tendencias y
factores que inciden en el rendi-
miento y la rentabilidad del cul-
tivo. A través de conferencias y
espacios de intercambio, la ac-
tividad acercdé conocimientos,
innovaciones y soluciones para
mejorar la toma de decisiones en
el campo.
Durante la apertura, Paulo Sara-
bia, director comercial de Agro-
fértil, destaco la importancia de
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generar espacios de capacitacion
que respondan a las necesidades
de la agricultura nacional. Asi-
mismo, reafirm6 el compromiso
de la empresa de acompanar a
los productores mediante la asis-
tencia técnica permanente de sus

equipos en silos y campo, con una
atencion cercanay personalizada.
“Nuestro objetivo no es sola-
mente producir mas, sino produ-
cir mejor, con mayor eficiencia,
tecnologia y rentabilidad. Por
eso, queremos que los produc-




tores aprovechen al maximo las
jornadas técnicas, intercambien
experiencias y se lleven herra-
mientas que puedan transformar
en mejores resultados. Para no-
sotros, el éxito del agricultor es
también el éxito de Agrofeértil”,
expreso Paulo Sarabia.

ACTUALIZACION TECNICA Y
MERCADO

El simposio reunio a especialistas
en fertilidad de suelos, manejo
fitosanitario, produccion vegetal
y analisis de mercado. El Dr. Ra-
fael Nunes, consultor de Grower
Consultoria, abord6 la relacion
entre la fertilidad del suelo y la
productividad; mientras que el
Dr. Césio Brito, profesor asocia-
do de la Universidad Federal de
Uberlandia, profundizo en las es-
trategias para anticipar, monito-
rear y controlar plagas
en maiz.

Por su parte, el Dr. Lu-
cas Navarini, especia-
lista en Fitopatologia,
present6 innovaciones
para el manejo de en-
fermedades que afec-
tan al cultivo.

La jornada también in-
cluy6 un analisis de las
perspectivas del mercado de gra-
nos, a cargo del Econ. Paulo Mo-
linari, consultor sénior de Safras
& Mercado. Su exposicion aportd
elementos para comprender las

tendencias del mercado y su inci-
dencia en la comercializacion de
la cosecha, vinculando los aspec-
tos agrondmicos con los factores
que influyen en la rentabilidad.

Nuestro objetivo no es solamente producir
mas, sino producir mejor, con mayor
eficiencia, tecnologia y rentabilidad. Por eso,
queremos que los productores aprovechen al
maximo las jornadas técnicas, intercambien
experiencias y se lleven herramientas que
puedan transformar en mejores resultados.

SOLUCIONES PARA EL
PRODUCTOR

Paralelamente a las conferencias,
los asistentes pudieron conocer
las soluciones que Agrofértil y

las empresas del Grupo Sarabia
ofrecen al sector productivo. Los
stands presentaron propuestas
relacionadas con semillas, ferti-
lizantes, proteccion de cultivos,
agricultura de preci-
sién, diagnoéstico agri-
cola, herramientas
digitales y otras tec-
nologias para las dis-
tintas etapas del ciclo
productivo.

El encuentro también
permitié destacar los
hibridos Agroeste, que,
segun la empresa, son
la genética mas sembrada en Para-
guay desde hace mas de ocho afios.
Esta propuesta forma parte de la
apuesta de Agrofértil por ofrecer
materiales con potencial de rendi-
miento para los productores.

SOBRE GRUPO SARABIA

El Grupo Sarabia opera en Pa-
raguay, Brasil y Bolivia, en los
segmentos de produccién y co-
mercializacion de defensivos
agricolas, semillas y fertilizantes,
ademas del acopio, comercializa-
cion y exportacion de granos. A
través de sus empresas, impulsa
iniciativas vinculadas con la inno-
vacion y la sostenibilidad agricola,
asi como acciones de responsabi-
lidad social empresarial y cuidado
del medio ambiente. CA



NOTA TECNICA

BASF amplia las alternativas
para el control de
enfermedades en soja

EL INCREMENTO DE LA PRESION DE ENFERMEDADES EN LAS ULTIMAS CAMPANAS PLAN-
TEA NUEVOS DESAFi0S PARA LA PROTECCION DE LA SOJA. Ante este escenario, BASF
amplia su propuesta tecnoldgica con herramientas orientadas a optimizar el con-
trol de los principales patogenos foliares y preservar la eficacia de los fungicidas.

a proteccion del cultivo
I requiere un programa que

contemple tanto la eficacia
delos productos frente al comple-
jo de enfermedades como la com-
binacion de ingredientes activos
y la oportunidad de aplicacion. En
este sentido, BASF cuenta con al-
ternativas que se complementan
dentro de una estrategia de ma-
nejo, con el objetivo de lograr un
control consistente y contribuir
a preservar la sanidad del cultivo
durante su ciclo.
La Ing. Agr. Nora Huber, respon-
sable de Desarrollo Técnico de
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Mercado de BASF, explico el posi-
cionamiento de Palyvar®, Keyra®
y Levecto® dentro del progra-
ma de fungicidas de la compaiiia
para la campana 2026 /2027, ade-
mas de los criterios técnicos que
orientan su utilizacion.

PALYVAR® Y KEYRA® EN EL
PROGRAMA

En las altimas campanas se regis-
tr6 un incremento sostenido de la
presion de enfermedades en soja,
lo que exige evolucionar las es-
trategias de manejo. En respuesta
a este escenario, BASF incorpor6

Palyvar® y Keyra®, productos que
cuentan con la tecnologia Revy-
sol® y fueron desarrollados para
ofrecer un amplio espectro de
control, persistencia y selectividad.
Palyvar® se destaca por su control
amplio y consistente del complejo
de enfermedades, ademas de su
alta selectividad, caracteristicas
que lo convierten en una herra-
mienta clave para la primera apli-
cacion de fungicidas. Por su parte,
Keyra® ha demostrado un buen
desempeno en aplicaciones mas
avanzadas, particularmente en el
control de manchas foliares y roya.
Para esta campafa, la propues-
ta suma Levecto®, fungicida que
combina Pavecto®, molécula per-
teneciente al grupo de las tetrazo-
linonas, con protioconazol. Segin

NORA HUBER, RESPONSABLE DE DESARROLLO
TECNICO DE MERCADO DE BASF.



explicé Huber, Pavecto® presenta
un mecanismo de accion sin resis-
tencia cruzada y alta eficacia fren-
te a manchas foliares. Su combi-
naciéon con protioconazol amplia
el espectro de control e incluye la
roya. Dentro del programa, Levec-
to® se posiciona estratégicamen-
te para la segunda aplica-
cion, después de Palyvar®.

COMBINAR Y ROTAR
MODOS DE ACCION

La combinaciéon de ingre-
dientes activos con distin-
tos modos de accion y su
rotacion a lo largo del pro-
grama permiten ampliar
el espectro de control y reducir la
presion de seleccion que puede fa-
vorecer la aparicion de poblaciones
de patogenos menos sensibles.

Las carboxamidas (SDHI), las es-
trobilurinas (Qol) y los triazoles
(DMI) acttan sobre procesos bio-
quimicos especificos del hongo.

Por eso, alternar estos grupos
y combinarlos adecuadamente
contribuye a mejorar la consis-
tencia del control. A su vez, los
fungicidas multisitio, que acttian
sobre varios procesos metaboli-
cos del patdégeno, complementan
a los productos de sitio especifico

Las aplicaciones preventivas, que resultan
mas eficaces que las intervenciones
curativas. En estas condiciones, aconseja
realizar la primera aplicacion efectiva
en V6, con el objetivo de proteger

tempranamente el area foliar.

y forman parte de una estrategia
orientada a preservar su eficacia.

LA OPORTUNIDAD DE APLICACION
Las condiciones ambientales influ-
yen directamente en el desarrollo
y la propagacion de las enferme-
dades foliares. Los periodos lluvio-

sos, la elevada humedad relativa y
el mojado prolongado de las hojas
favorecen la infeccion y el estable-
cimiento de los patdgenos.

Ante escenarios de alta presion,
Huber recomienda priorizar las
aplicaciones preventivas, que re-
sultan mas eficaces que las inter-
venciones curativas. En
estas condiciones, acon-
seja realizar la primera
aplicacion efectiva en V6,
con el objetivo de pro-
teger tempranamente el
area foliar.

Asimismo, cuando el am-
biente es favorable para
el desarrollo de enferme-
dades, los intervalos entre aplica-
ciones no deberian superar los 14
dias. La eleccion de los productos,
la alternancia de modos de accion
y el momento de intervencion
son criterios clave para fortalecer
la proteccion del cultivo durante
la campana 2026 /2027. CA
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Summit Agro Paraguay
presento Kanpai Fix para el
manejo de roya y EFC en soja

LA NUEVA PROPUESTA COMBINA METOMINOSTROBINA, TEBUCONAZOL Y CLOROTALONIL,
ADEMAS DE TECNOLOGIA FIX PARA FAVORECER LA ADHERENCIA SOBRE LA SUPERFICIE
FOLIAR. “La carga se puso alin mas pesada para la roya y las enfermedades de
final de ciclo” es el concepto que acompana el lanzamiento.

ummit Agro Paraguay pre-
S sent6 Kanpai Fix, un nue-
vo fungicida desarrollado
por ITHARA, empresa del Grupo
Sumitomo Corporation, durante

jornadas técnicas realizadas en
Campo 9, Caaguaz(; Santa Rita,
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Alto Parana, y Bella Vista, Itapua,
los dias 22, 24 y 25 de septiembre,
respectivamente.

Los encuentros reunieron a
productores y técnicos y com-
binaron la actualizacién sobre
el escenario sanitario del cultivo

con la presentacion de la nue-
va herramienta. La exposicion
de Kanpai Fix estuvo a cargo de
Rafael Druczkoski, representan-
te técnico comercial de Summit
Agro Paraguay, mientras que el
programa técnico se inicié con



la charla “Manejo de Enferme-
dades en Soja y el Nuevo Para-
digma”, desarrollada por el fito-
patologo e investigador Ing. Agr.
Wilfrido Morel.

EL MANEJO TEMPRANO,

UN PUNTO CLAVE

Morel analiz6 el escenario sa-
nitario de la soja y destaco la
importancia de anticiparse al
establecimiento de las enferme-
dades. Explic6 que una mayor
frecuencia de lluvias puede favo-
recer el desarrollo de patogenos,
mientras que el inoculo presente
en los rastrojos puede sobrevivir
y generar nuevas infecciones.

En este contexto, sefnal6 al pe-
riodo entre V4 y V6 como un
momento oportuno para iniciar
el manejo sanitario y preservar
el area foliar desde las primeras
etapas del cultivo. Segun resul-
tados de sus investigaciones, el
momento del inicio del control
puede generar diferencias de
hasta 500 kg/ha en el rendi-
miento.

El especialista también remarco
la necesidad de disefiar progra-
mas que contemplen la rotacion
y diversidad de ingredientes ac-
tivos y modos de accion. “No se
trata simplemente de hacer una
mezcla, sino de buscar la res-
puesta que tiene cada ingredien-
te activo para el control de las
enfermedades”, sostuvo.
Enfatizé6 ademas sobre la incor-
poracion de fungicidas multisitio
dentro de los programas de ma-
nejo. Explico que estos productos
pueden complementar a otros
ingredientes activos y contribuir
a una estrategia orientada a en-
frentar la diversidad de pobla-
ciones de patdgenos y reducir la
presion de seleccion sobre deter-
minados modos de accion.

UNA FORMULACION DE

TRIPLE ACCION

Durante la presentacion de
Kanpai Fix, Druczkoski explico

PRESENTACION EN BELLA VISTA.

que se trata de una formulacion
suspension concentrada (SC)
que combina tres ingredientes
activos: metominostrobina 40
g /L, tebuconazol 60 g/L y clo-
rotalonil 500 g/L.

La metominostrobina pertene-
ce al grupo de las estrobilurinas
y presenta accion mesostémica,
mientras que el tebuconazol es
un triazol de accién sistémica. El
clorotalonil, por su parte, es un
fungicida de contacto y multisitio.
La combinacién busca aportar
herramientas complementarias
para el manejo de roya de la soja,
enfermedades de final de ciclo y
manchas foliares como Cercos-

RAFAEL DRUCZKOSKI, REPRESENTANTE TECNICO
COMERCIAL DE SUMMIT AGRO PARAGUAY.
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pora y Septoria, entre otras en-
fermedades que afectan al culti-
vo de soja.

Uno de los diferenciales de la
formulacioén es la incorporacion
de la tecnologia Fix, orientada
a favorecer la adherencia del
clorotalonil sobre la superficie
foliar. Esta caracteristica con-
tribuye a mantener la presen-
cia del ingrediente activo sobre
la hoja y reducir su pérdida por
efecto de las lluvias.

Druczkoski también hizo refe-
rencia a evaluaciones realizadas
por Embrapa durante la tltima
campana, en las que la metomi-
nostrobina mostré un buen com-
portamiento frente a roya.

POSICIONAMIENTO DENTRO

DEL PROGRAMA FUNGICIDA

De acuerdo con Druczkoski,
Kanpai Fix puede incorporar-
se en diferentes momentos del
programa fungicida, desde las
primeras aplicaciones hasta eta-
pas posteriores del cultivo, de-
pendiendo de la estrategia de-
finida para cada lote, el estado
sanitario y la presion de enfer-
medades. > 4
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En este sentido, destacé la im-
portancia de realizar un segui-
miento permanente del cultivo y
de definir el momento de aplica-
cion de acuerdo con las condi-
ciones sanitarias y el programa
establecido, contemplando ade-
mas la rotacion de ingredientes
activos y modos de accion.

La dosis recomendada de Kanpai
Fix es de 1,75 L/ha. El producto
esta registrado para soja, maiz y
trigo y se comercializa en enva-
ses de 10 litros. Segan informo el
equipo técnico de Summit Agro
Paraguay, ya se encuentra dispo-
nible en el mercado paraguayo a
través de sus distribuidores.

RELACION COSTO-BENEFICIO
Ademas de sus caracteristicas
técnicas, Druczkoski desta-
cO la relaciéon costo-beneficio
de la propuesta, seflalando que
Kanpai Fix busca ofrecer una al-
ternativa de costo mas accesible
dentro del mercado.

JORNADA DE PRESENTACION EN CAMPOQ 9

A AECe -
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LANZAMIENTO EN SANTA RITA.

“Hay mucho producto en el mer-
cado que también trabaja bien,
pero este producto ofrece un
costo mas accesible”, sefialo.

LA MIRADA DEL PRODUCTOR
Entre los productores que par-
ticiparon de las jornadas estuvo
Adir Lui, productor de soja de
Santa Rita, Alto Parana, quien esta
campana cuenta con unas 300
hectareas del cultivo.

Lui valor6 especialmente la com-
binacion de los tres ingredientes
activos y la incorporacion del clo-
rotalonil como multisitio, consi-
derando que ya habia utilizado
anteriormente una combinacion

de estrobilurina y triazol de la
empresa. “Ya experimenté el afio
pasado la mezcla de la estrobilu-
rina y triazol de esta empresa y
ahora, con el clorotalonil, es mu-
cho mas completo. Sin dudas va a
ser mejor y mas practico de ma-
nejar, y lo voy a probar”, afirmo.
Con el lanzamiento de Kanpai
Fix, Summit Agro Paraguay am-
plia su propuesta para el manejo
sanitario de los cultivos, inte-
grando tres ingredientes activos
con diferentes caracteristicas de
accion y la tecnologia Fix, como
parte de una estrategia orientada
al manejo de roya y enfermeda-
des de final de ciclo. CA
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Elite de Rinde evalud el potencial
productivo de los cultivos

AGROTEC DESARROLLO ESTE PROYECTO EN AREAS MONI-
TOREADAS DE SOJA Y MAiZ, CON SEGUIMIENTO TECNICO,
MEDICIONES E INTERCAMBIO DE EXPERIENCIAS ENTRE
PRODUCTORES PARA GENERAR INFORMACION SOBRE EL
DESEMPENO DE LOS CULTIVOS.

L

lite de Rinde es un pro-
E yecto de Agrotec creado

para trabajar mas de cerca
con los productores y conocer
de qué manera adoptan tecnolo-
gia y acceden a informacion. Tal
como explicé Diego Jacomo, ge-
rente de Nutricion y responsable
del Programa Elite del Rinde de
Agrotec, la idea no es solo medir
quién produce mas, sino acompa-
far durante la zafra y la zafrina,
de tal forma a entender juntos lo
que sucede en el ciclo productivo
y analizar como se construyen los
resultados.
Bajo el lema “Mas rendimiento,
mas conocimiento y mas resulta-
dos”, Elite de Rinde es un progra-
ma anual que integra tecnologia
agronémica, acompanamiento
técnico y evaluacion a campo.
Esta orientado a validar el poten-
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cial productivo real de los culti-
vos tratados con los servicios y el
portafolio de Agrotec.

De esa manera, a través de areas
monitoreadas de soja y maiz, el
programa combina soluciones de
distintas categorias, seguimiento
permanente y mediciones objeti-
vas, generando informacion con-
fiable y conocimiento aplicado.
“El objetivo principal del proyec-
to es generar valor técnico para
nuestros clientes, trabajando de

cerca con cada productor. Agro-
tec tiene soluciones 360°, tales
como semillas de soja y maiz de al-
tisima calidad; fertilizantes y abo-
nos; agroquimicos de destacada
calidad; productos para fisiologia
y nutriciéon de plantas elaborados
con aliados de renombre mundial;
biologicos ofrecidos con el respal-
do de grandes socios y tratamien-
to de semillas. Ademas, somos
pioneros y seguimos innovando en
tecnologia de aplicacion, tecnolo-
gia digital y servicios”, sostuvo.

Los participantes del proyecto Eli-
te de Rinde son productores se-
leccionados de diferentes zonas y
regiones, como Bella Vista, Santa
Rita, Campo 9, San Alberto, San
Pedro, Nueva Esperanza y Pedro
Juan Caballero. Los productores
compiten entre si dentro de una




misma zona edafoclimatica, es de-
cir, bajo condiciones y caracteris-
ticas similares de suelo y clima.

Agrotec selecciona productores
abiertos a la incorporacion de
nuevas tecnologias, interesados
en innovar y dispuestos a com-
partir sus experiencias y resul-
tados. Esa integracion de infor-
macion es fundamental, porque
les permitira tener capacidad de
ejecucion al compartir sus expe-
riencias en el campo”, agrego.

VISITA DE EXPERTOS

Como parte del programa, Agro-
tec desarrollo actividades a
campo mediante visitas de sus
consultores, quienes brindaron
recomendaciones y compartie-
ron experiencias durante el ciclo
del cultivo. Ademas, realizaron
el levantamiento de informacion
para los indicadores agronomi-
cos. “Como la agricultura no es
recta ni sigue una regla o calcu-
lo exacto lineal, hay demasiados
momentos, climas y zonas; por
eso hay que observar las tenden-
cias y lo que mas acontece en el
ciclo”, explico.

El proyecto contemplé varias inte-
racciones, con jornadas y encuen-
tros durante octubre. En el marco
de estas actividades, especialistas
abordaron temas relacionados con
la fisiologia de las plantas, para
comprender el comportamien-
to de la soja frente a condiciones
adversas y la preparacion del cul-
tivo para lograr buenos retornos
mediante una inversion adecua-
da ante las variaciones climaticas.
También se desarrollaron conte-
nidos enfocados en enfermedades,
con recomendaciones para afron-
tar escenarios asociados a El Nifio
y su incidencia en las enfermeda-
des de la soja.

Las actividades se iniciaron en
Pedro Juan Caballero y continua-
ron en San Pedro, Nueva Espe-
ranza y San Alberto. El recorrido
continuo por otras zonas produc-
tivas del pais y culmino el viernes,

con jornadas en Bella Vista.

Las jornadas incluyen charlas so-
bre fisiologia de las plantas y ma-
nejo de enfermedades, ademas de
la presentacion y lanzamiento de
productos, entre ellos fungicidas.
“Otra accién prevista es brindar
comunicaciones frecuentes sobre
técnicas de estadio de plantas,
sobre lo que esta aconteciendo
en el terreno, las informaciones
de mercado, de qué manera evo-
lucionan los precios en Chicago,
el avance de la siembra y la venta
del grano en Paraguay; de tal for-
ma a que los productores tengan
herramientas para la toma de de-
cisiones”, especific6 Jacomo.
Ante cada ciclo de siembra, Agro-
tec busca mejorar ain mas el
acompanamiento y la proximidad
con los productores, brindando
informacion de calidad para la
toma de decisiones, ya que, como
insistio el experto, la agricultura
es cada vez mas profesional.
“Siempre es nuestro objetivo in-
tegrar la informaciéon de manera
digital, por eso también brinda-
mos una app para facilitar el ma-
nejo de los datos en tiempo real.

Esperamos que los productores
participen y compartan expe-
riencias, porque finalmente las
acciones son para ellos, no para
posicionar nuestros productos.
Nos interesa que utilicen las he-
rramientas disponibles, porque
ya tenemos 36 afos en el mer-
cado paraguayo y siempre somos
pioneros, enfocados en brindar
informacion de calidad al pro-
ductor”, finalizo.

Con 36 anos de presencia en
Paraguay, Agrotec se posiciona
como un aliado estratégico del
productor, impulsando la pro-
ductividad, la gestion de cultivos
y el desarrollo sostenible del sec-
tor agropecuario.

Bajo el lema “Juntos a cada paso”,
Agrotec acompana la evolucion
del campo paraguayo, combinan-
do conocimiento, innovacion y
cercania con el productor. Desde
su fundacion, ha promovido el in-
tercambio de conocimientos con
especialistas nacionales e inter-
nacionales y la incorporacion de
soluciones innovadoras adapta-
das a las necesidades y condicio-
nes productivas del pais. CA
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NOTA DE TAPA

5

~ Mas de 300
estudiantes |l vz

JOVENES DE SIETE UNIVERSIDADES PARTICIPARON DEL TERCER ENCUENTRO DE
ESTUDIANTES DE AGRONOMiA DEL PARAGUAY, REALIZADO EN LA ESTANCIA TEKO-
VE, ALTO PARANA. La jornada combind demostraciones practicas e intercam-
bio de experiencias sobre produccion agricola y conservacion del suelo.
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a formacion de los futuros

ingenieros agronomos re-

quiere complementar los
conocimientos académicos con
experiencias directas en los sis-
temas productivos. Bajo esa pre-
misa, Robson Affonso organizo la
tercera edicion del Encuentro de
Estudiantes de Agronomia del Pa-
raguay, que reunié a mas de 300
jovenes de siete universidades
del pais en la Estancia Tekove, en
Alto Parana.
La jornada propicié el acerca-
miento de los estudiantes a las
practicas agricolas y a los de-
safios de la produccion, con
énfasis en las buenas practicas
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agricolas, la siembra directa y la
conservacion del suelo. La acti-
vidad conté con el acompana-
miento de la familia Affonso y de
empresas vinculadas al sector.
El Ing. Agr. Celso Sosa, coordina-
dor de la carrera de la Facultad de
Ciencias Agropecuarias de la Uni-
versidad Privada del Este (UPE),
valoré la oportunidad de participar
nuevamente de esta experiencia,
que permite a los jovenes relacio-
nar los contenidos desarrollados
en las aulas con la realidad de los
establecimientos productivos.

CRECE LA PARTICIPACION
UNIVERSITARIA

La convocatoria aumentdé en
cada edicion. El primer encuen-
tro reunié a 87 estudiantes de
una universidad; el segundo con-
voco a alrededor de 180 alumnos
de cuatro instituciones, mientras
que la tercera edicion congregd a
mas de 300 jovenes de siete uni-
versidades.

Affonso destacd la importancia
de compartir conocimientos me-
diante demostraciones practicas
que permitan a los futuros pro-
fesionales conocer como se im-
plementan las buenas practicas
agricolas en el campo. Entre los
temas abordados se destacaron
la formacion de materia organica
y el cuidado del suelo, aspec- =»



tos fundamentales para la
sostenibilidad de los sis-
temas productivos.

El organizador resalto el
valor de estas experiencias
para la preparacion de los
estudiantes, quienes ten-
dran un papel importante
en el desarrollo de la agri-
cultura y la produccion de
alimentos en Paraguay.

LA SIEMBRA DIRECTA,
PROTAGONISTA

La siembra directa ocup6 un lugar
destacado durante la jornada, con
demostraciones sobre su apli-
cacion y las practicas de manejo
orientadas a conservar el suelo. El
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NOTA DE TAPA

El encuentro fortalecio los vinculos
entre el ambito académico y el sector
productivo. La participacion de

universidades, productores y empresas
favorece el intercambio de conocimientos

y experiencias, y contribuye a acercar
a los futuros ingenieros agronomos a la

realidad de la agricultura.

contacto con estas experiencias
permitioé a los participantes ob-
servar de manera directa técnicas
utilizadas en los sistemas agrico-
las y comprender su importancia
en la produccion.

Ademas del componente técnico,
el encuentro fortalecio los vincu-

e

los entre el ambito acadé-
mico y el sector produc-
tivo. La participacion de
universidades, producto-
res y empresas favorece
el intercambio de conoci-
mientos y experiencias, y
contribuye a acercar a los
futuros ingenieros agro-
nomos a la realidad de la
agricultura.

La cuarta edicion del encuentro
esta prevista para el 1 de octubre
de 2027, nuevamente en la Estan-
cia Tekove, en Alto Parana, con
el proposito de dar continuidad a
este espacio de aprendizaje practi-
co yvinculacion entre la formacion
universitaria y la produccion. CA



NOTA TECNICA

Anticiparse a las
enfermedades
sera clave en soja

LAS CONDICIONES CLIMATICAS DE LLUVIAS FRECUENTES
PUEDEN FAVORECER LA APARICION TEMPRANA DE EN-
FERMEDADES EN EL CULTIVO DE SOJA EL ING. AGR. WIL-
FRIDO MOREL FITOPATOLOGO e investigador recomienda
el monitoreo constante y realizar las primeras aplica-
ciones desde V4-V6, segun las condiciones del cultivo.

n escenario con mayores
' ' lluvias durante el ciclo de

soja puede generar con-
diciones favorables para el desa-
rrollo de enfermedades, especial-
mente aquellas cuyos organismos
sobreviven en los rastrojos del
cultivo anterior.
El Ing. Agr. Wilfrido Morel, fitopa-
tologo e investigador, explicé que
los rastrojos permanecen en la su-
perficie pueden servir como fuente
de sobrevivencia para diferentes
organismos que causan enferme-
dades. Entre ellas se encuentran las
enfermedades asociadas al com-
plejo de manchas foliares, como las
causadas por Cercospora, Corynes-
pora y Colletotrichum —responsa-
ble de la antracnosis—, ademas del
complejo Diaporthe y la roya.

LA LLUVIA FAVORECE

LA INFECCION

A medida que aumenta la hume-
dad, tanto en los rastrojos como
en el suelo y la planta, se generan
condiciones mas favorables para
el desarrollo de estos organismos.
“Nosotros no podemos percibir el
momento exacto en que se inicia
una infeccion”, senalé6 Morel. Por
eso, consider6 importante no es-

perar a que la enfermedad esté
instalada para comenzar a ac-
tuar, sino realizar un monitoreo
temprano y establecer una estra-
tegia preventiva.

Cuando el manejo se retrasa, la
situacion puede complicarse, ya
que la enfermedad puede esta-
blecerse en el tercio inferior de la
planta y avanzar posteriormente
hacia otros estratos.

V4-V6, UN MOMENTO PARA

PRESTAR ATENCION
De acuerdo con la experiencia del
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especialista, las primeras aplica-
ciones de fungicidas pueden con-
siderarse a partir de los estadios
V4 a V6, es decir, cuando la planta
presenta entre cuatro y seis tri-
folios completamente formados,
siempre de acuerdo con el moni-
toreo, las condiciones del cultivo
y las recomendaciones técnicas.

La importancia de este periodo
esta relacionada con la presencia
de rastrojos que pueden albergar
organismos capaces de iniciar las
primeras infecciones en las hojas
que se van formando. Si el manejo
se posterga y la enfermedad logra
establecerse en el tercio inferior,
el control puede volverse mas difi-
cil y permitir que avance hacia los
estratos superiores de la planta.

MANEJO TEMPRANO PARA
PROTEGER EL POTENCIAL
PRODUCTIVO

Ante un escenario climatico con
lluvias frecuentes, Morel reco-
mienda que el productor esté
atento desde las primeras etapas
del cultivo y ajuste su estrategia
de manejo de acuerdo con las
condiciones de cada lote.

El monitoreo temprano permite
detectar cambios a tiempo y tomar
decisiones antes de que las enfer-
medades avancen, contribuyendo
a proteger el area foliar y el poten-
cial productivo de la soja. CA
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compeobada la cepa CECTRIAT permanscs &n la hoja inchuso con luvia
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Macan irrumpe en Paraguay
como nueva herramienta de
proteccion biologica

KOPPERT Y SOMAX PRESENTARON MACAN, BIOFUNGICIDA A BASE DE BACILLUS VE-
LEZENSIS CECT 8237, EN UNA VELADA TECNICA QUE COMBINO FORMACION, NETWOR-
KING Y UN CIERRE MUSICAL A CARGO DE LEO CHAVES.

n una noche que reuni6é a
E productores, técnicos y re-

ferentes del sector, Koppert
y su distribuidor exclusivo en Para-
guay, Somax, lanzaron oficialmente
Macan: un biofungicida formulado
con Bacillus velezensis CECT 8237
que promete integrarse al mane-
jo sostenible de enfermedades en
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cultivos comerciales. El evento, ce-
lebrado el miércoles 14 de octubre
en el Hotel Bisinii, combin6 pre-
sentaciones técnicas, experiencias
de campo y una cena con concier-
to que corond la jornada.

La agricultura paraguaya suma una
nueva alternativa en proteccion
bioldgica. Macan, desarrollado por

Koppert y distribuido en exclusiva
por Somax en Paraguay, fue pre-
sentado ante un auditorio com-
puesto por productores, asesores
y especialistas que acudieron a la
convocatoria organizada en Her-
nandarias. La propuesta técnica
del producto se centré en su modo
de accion biolégico y en su poten-



cial para reducir la dependencia
de fungicidas quimicos, aportando
herramientas para una agricultura
mas rentable y sostenible.

La aperturay bienvenida del even-
to estuvo a cargo de Fabio Bedin,
director presidente de Somax,
quien destaco el compromiso de
la companiia con la innovacion y el
acompanamiento técnico al pro-
ductor paraguayo. A continuacion,
representantes de Koppert pro-
fundizaron en las caracteristicas
del producto y su lugar dentro de
los programas de manejo integra-
do de enfermedades.

Las charlas técnicas estuvieron a
cargo de Sergio Mazaro, profe-
sor y fitopatdlogo; Gabriel Galli,
productor y consultor; y Marceli-
no Brito, Gerente de Desarrollo
Agronoémico y de Mercado de Ko-
ppert Brasil y Paraguay. Mazaro
y Galli aportaron fundamentos
cientificos y experiencias practi-
cas de campo, mientras que Mar-
celino Brito presento6 la vision de

Koppert sobre la ingenieria biol6-
gica aplicada y su papel en la pro-
teccion de cultivos, con especial
énfasis en soja y en la integracion
de soluciones biologicas en pro-
gramas comerciales.

Los expositores explicaron cémo
Macan puede integrarse en pro-
gramas de manejo de enfermeda-
des, su compatibilidad con otras
practicas agrondémicas y reco-
mendaciones de uso para maxi-
mizar su eficacia.
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FABIO BEDIN, DIRECTOR PRESIDENTE DE SOMAX.

VOCES DEL EVENTO

Fabio Bedin, Director Presidente
de Somax “En Somax trabajamos
para acercar al productor para-
guayo tecnologias que generen
resultados y sostenibilidad. Hoy,
junto a Koppert, damos un nuevo
paso con Macan, una herramien-
ta que fortalece el manejo bio-
logico y refleja nuestra apuesta
por una agricultura cada vez mas
innovadora que generen rentabi-
lidad y sostenibilidad.”

Rodrigo Rodrigues, Director Co-
mercial de Koppert Brasil y Pa-
raguay “La agricultura enfrenta
desafios cada vez mas complejos,
y las soluciones bioldgicas tie-
nen un papel clave en esa trans-
formacion. MACAN ofrece a los
productores una herramienta
innovadora que fortalece la sa-
nidad de los cultivos, contribuye
a la productividad y amplia las
posibilidades de un manejo mas
equilibrado y eficiente.”
Marcelino Brito, Gerente de >
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Desarrollo Agronémico y de Mer-
cado de Koppert Brasil y Paraguay:
“MACAN no es una promesa mas,
es una realidad comprobada en el
campo. Fue evaluado en diferentes
regiones, tipos de suelo y sistemas
productivos, demostrando una alta
consistencia en los resultados de
productividad. Esa confiabilidad es
la que nos permite recomendarlo
con seguridad. Ademas de ayudar
en el control de enfermedades fo-
liares, activa las defensas naturales
de la planta y aporta una nueva he-
rramienta para el manejo de la re-
sistencia a fungicidas. El resultado
se refleja donde mas importa: en
la cosecha y en la rentabilidad del
productor. Quien prueba MACAN
en su campo, ve la diferencia.

EVENTOS

MARCELINO BRITO, GERENTE DE DESARROLLO
AGRONGMICO Y DE MERCADO DE KOPPERT
BRASIL Y PARAGUAY.

Sergio Mazaro, Profesor Fitopa-
tologo: “Tuvimos la oportunidad
de hablar principalmente de los
pilares del éxito bioldgico, donde
se considera un producto de cali-

dad, la especificidad del aislado de
la cepa, la forma de aplicacion del
producto bioldgico, la cuestion de
la condicién de estabilizacion del
agente bioldgico, la compatibili-
dad del producto, la tecnologia y
el manejo del sistema. Tenemos
la certeza de que, cuando el pro-
ductor trabaja dentro de estos pi-
lares, el biologico realmente va a
traer seguridad productiva.”

Gabriel Galli, Productor y Consul-
tor “En campo, las herramientas
biologicas funcionan cuando se
combinan con manejo agronémi-

RODRIGO RODRIGUES, DIRECTOR COMERCIAL
DE KOPPERT BRASIL Y PARAGUAY.

Ficha técnica y modo de accion

INGREDIENTE ACTIVO: Bacillus velezensis cepa CECT 8237

MODO DE ACCION: Acttia mediante mecanismos biolégicos que incluyen
competencia por espacio y nutrientes, produccion de metabolitos an-
tagonistas y la induccion de resistencia en la planta, contribuyendo a la
supresion de patogenos fingicos.

VENTAJAS PRINCIPALES

* Reduccion del riesgo quimico: Macan es un refuerzo contra la resis-
tencia que los patégenos vienen presentando a los fungicidas quimi-
cos

* Sostenibilidad: menor impacto ambiental.

* Preservacion del potencial productivo: ayuda a reducir pérdidas por
enfermedades.

* Recomendaciones de uso Seguir indicaciones de etiqueta, respetar
dosis y ventanas de aplicacién, y emplear Macan como parte de un
programa integrado que incluya rotacién de modos de accioén, moni-
toreo y buenas practicas culturales.
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SERGIO MAZARO, PROFESOR FITOPATOLOGO.

co adecuado. Macan ofrece una
alternativa interesante para sis-
temas que buscan sostenibilidad
y eficiencia.”

CIERRE

El lanzamiento de Macan en Pa-
raguay, organizado por Kopperty
Somax, no solo present6 un nue-
vo producto al mercado, sino que
también reafirm6 la tendencia
hacia soluciones biologicas en la
region. La jornada concluyé con
una cena y la presentacion del
musico Leo Chaves (Victor & Leo)
en un lindo concierto, que cerrd
la velada en un clima de camara-
deria y celebracion. Con respaldo
técnico, recomendaciones de uso
y la presencia de actores clave
del sector, Macan llega como una
alternativa para preservar el po-
tencial productivo del campo pa-
raguayo, alineada con practicas
mas sostenibles y orientadas a la
rentabilidad del productor. CA
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EVENTOS

Expedicion Dekalera destaco
tecnologias para mejorar la
productividad del maiz

_ l
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LA INICIATIVA DE COMPANIA DEKALPAR RECORRIO DISTINTAS REGIONES PRO-

DLEALRAA

DUCTIVAS DEL PAiS CON JORNADAS TECNICAS SOBRE GENETICA, NUTRICION,
PROTECCION DEL CULTIVO Y MANEJO BIOLOGICO. También presentd novedades
de los portafolios de semillas Dekalb y Advanta para la campaiia 2026/2027.

a Expedicion Dekalera
L 2026, organizada por Com-

pania Dekalpar, recorrio
distintas regiones productivas del
Paraguay con jornadas técnicas
orientadas a compartir resulta-
dos y herramientas para mejorar
la productividad agricola. Las ac-
tividades comenzaron el 7 de oc-
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tubre en Bella Vista, Itapta; con-
tinuaron el 8 en San Alberto y el
9 en Santa Rita, Alto Paran4, y se
extendieron a la region Norte con
encuentros el 20 de octubre en
Campo 9, Caaguazl, continuaron
el 21 en Katueté, Canindey, y el
22 en Barrio San Pedro, departa-
mento de San Pedro.

El programa incluy6 resultados
de la ultima zafrifia, caracteristi-
cas de los hibridos de maiz, re-
comendaciones de fertilizacion
y proteccion sanitaria, y alter-
nativas biologicas para comple-
mentar el manejo de los cultivos.
Ademas, se presentaron noveda-
des de los portafolios de semillas



ROSE ACRE FARMS

?-?3& kg/ha en 2.225 h
™

Dekalb y Advanta, representados
por Dekalpar en Paraguay.

GENETICA Y FERTILIZACION PARA
ELEVAR LOS RENDIMIENTOS

El Dr. Hugo Gonzalez, gerente de
Marketing y Desarrollo de Com-
pania Dekalpar, destacd el po-
tencial de la genética como una
de las herramientas para mejorar
el desempeno del maiz, siempre
acompanada de practicas agro-
noémicas adecuadas.

Entre las opciones del portafolio,
mencioné al DKB 260 PRO4, que
registro resultados destacados
durante la Gltima zafrifia. Tam-
bién sefialdé que existe margen
para incrementar el rendimiento
promedio nacional por hectarea
a mediano plazo, mediante mejo-
ras en el manejo del cultivo.

En ese sentido, resalt6 la impor-
tancia de planificar la fertiliza-
cion nitrogenada, atender las ne-
cesidades nutricionales del maiz
y mantener un equilibrio en el
aporte de nutrientes. Asimismo,
subrayo la necesidad de proteger
el cultivo frente a enfermedades
mediante la seleccion de fungi-
cidas eficientes y aplicaciones
oportunas, de acuerdo con las
condiciones y el estado de desa-
rrollo de las plantas.

NOVEDADES EN SEMILLAS
DEKALB Y ADVANTA

Nilson Soares, lider de semillas,
present6d novedades de los por-
tafolios Dekalb y Advanta. La
exposicion incluy6é hibridos de
maiz para la campafia 2026 /2027

y referencias a la oferta de sor-
gos de Advanta.

En el segmento de maiz, desta-
c6 el DKB 260 PRO4, un hibrido
superprecoz de alto potencial
productivo y amplia ventana de
siembra, al que describié como
uno de los principales materiales
del portafolio. También presen-
tdé el DKB 292 PRO4, un nuevo
hibrido precoz, orientado a la
apertura y a la parte media de la
ventana de siembra.

NILSON SOARES, LIDER DE SEMILLAS.
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Segtn explicd Soares, el DKB 292
PRO4 se distingue por su buena
tolerancia a la cigarrita del maiz
(Dalbulus maidis), insecto vector de
patogenos asociados al achaparra-
miento, una enfermedad que afecta
el desarrollo de las plantas y puede
reducir el rendimiento del cultivo.

Ambos materiales incorporan la
biotecnologia VT PRO4, que ofrece
proteccion frente a determinadas
plagas del cultivo. Estas caracteris-
ticas se complementan con el po-
tencial productivo y la adaptacion
de los hibridos a las condiciones de
produccion del maiz en Paraguay.

Otra de las novedades pre-
sentadas fue el tratamiento de
semillas TSI para la campana
2026,/2027. Segun Soares, in-
corpora fungicidas e insecticida,
ademas de soluciones biologi-
cas como un bionematicida y un
bioactivador, orientadas a com-
plementar la proteccion del cul-
tivo desde las primeras etapas
de desarrollo. > 4



MAS ALTERNATIVAS EN

SORGO Y GIRASOL

La alianza entre Dekalpar y Ad-
vanta contempla la representa-
cion de semillas de sorgo y suma
ahora hibridos de girasol, am-
pliando las alternativas producti-
vas para el agricultor paraguayo.
En sorgo, Advanta dispone de seis
hibridos entre los que se encuen-
tran para produccién de granos,
de doble propésito y uso forraje-
ro, con materiales de bajo y alto
tanino. El portafolio incorpora las
tecnologias iGrowth, que confie-
re tolerancia a herbicidas del gru-
po de las imidazolinonas, y Aphix,
que brinda tolerancia genética al
pulgon amarillo, una de las prin-
cipales plagas del cultivo.
En girasol, la empre-
sa presentd los hibridos
ADV 5310 CL y ADV 5505
CL, ambos con tecnologia
Clearfield, que permite
utilizar determinados her-
bicidas para el control de
malezas de hojas anchas y
estrechas. La incorpora-
cion de estos materiales
amplia la oferta de Advanta
en un cultivo que comienza a re-
cuperar espacio en Paraguay.

LAS TECNOLOGIAS BIOLGGICAS
SE INTEGRAN AL MANEJO

El manejo biologico fue otro de
los ejes de la Expedicion Dekalera.
Gonzalez sefial6 que estas herra-

GIR&ASOL ADVANTA
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mientas ampliaron su participa-
cion en los sistemas agricolas y
que actualmente incluyen alterna-
tivas que complementan el manejo
de plagas, enfermedades y nema-
todos, ademas de los inoculantes.

En este contexto, Millena Vesso-
ni, responsable de Mercado de
Biotrop para Paraguay y Bolivia,
disert6 sobre el manejo biologico
orientado a altas productivida-
des. Explico que estas soluciones
pueden incorporarse en distintas
etapas del ciclo agricola, desde el
tratamiento de semillas hasta el
manejo de plagas y enfermedades
durante el desarrollo del cultivo.

Vessoni sefiald6 que los productos
biologicos no deben considerarse

El manejo biolodgico fue otro de
los ejes de la Expedicion Dekalera.
Estas herramientas ampliaron su
participacion en los sistemas agricolas
y actualmente incluyen alternativas
que complementan el manejo de plagas,

enfermedades y nematodos.

como un costo adicional, ya que,
dependiendo de la solucion se-
leccionada y de las condiciones
de utilizacion, pueden contribuir
a mejorar la eficiencia del manejo
y generar retornos economicos.
También destacod la residualidad
como uno de los aspectos que pue-

I
MILLENA VESSONI, RESPONSABLE DE MERCADO
DE BIOTROP PARA PARAGUAY Y BOLIVIA.

den considerarse al evaluar estas
herramientas. La especialista re-
salto la importancia de integrar los
productos biolégicos de acuerdo
con las necesidades de cada cul-
tivo y en combinacion con
las demas practicas agro-
némicas, como parte de
una estrategia orientada a
mejorar los resultados pro-
ductivos.

PLANIFICACION PARA LA
PROXIMA ZAFRINA

De cara a la zafrifia 2027,
las exposiciones desta-
caron la importancia de
anticipar las decisiones de mane-
jo, desde la eleccion de hibridos
adaptados a las condiciones de
cada microrregion hasta la plani-
ficacion nutricional y sanitaria.

El potencial genético debe acom-
panarse de una fertilizacion ade-
cuada, seguimiento del cultivo y
uso oportuno de herramientas de
proteccion. La incorporacion de
tecnologias bioldgicas suma al-
ternativas para complementar el
manejo y mejorar la eficiencia del
sistema productivo.

Con este recorrido, la Expedicion
Dekalera 2026 acercé resulta-
dos, novedades tecnoldgicas y
recomendaciones agronoémicas a
productores de diferentes regio-
nes del pais, con énfasis en la in-
tegracion de genética, nutricion,
proteccion vegetal y soluciones
biologicas para mejorar la pro-
ductividad agricola. CA
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FerAppease llega a

a CAMPO

GANADERO

Paraguay para reducir el
estres en el ganado

RURAL CENTER PRESENTO OFICIALMENTE EN PARAGUAY
FERAPPEASE, UNA TECNOLOGIA DESARROLLADA POR
FERA DIAGNOSTICO & BIOLOGICALS PARA DISMINUIR EL
ESTRES DEL GANADO EN ETAPAS CRITICAS Y CONTRIBUIR
AL DESEMPENO DE LOS ESTABLECIMIENTOS GANADEROS.

erAppease fue presentado
F oficialmente en Paraguay

durante dos encuentros
realizados el 12 de octubre en la
Asociacion Rural del Paraguay
(ARP), en Mariano Roque Alonso, y
el 14 de octubre en Campo 9, una
de las principales cuencas leche-
ras del pais. La tecnologia apunta
a reducir el estrés del ganado en
momentos criticos del ciclo pro-
ductivo y ampliar las herramien-
tas disponibles para la ganaderia
de carne y leche.
El producto es una feromona
sintética desarrollada para ayu-
dar a disminuir las respuestas
al estrés en los animales, espe-
cialmente durante situaciones
como el destete y el transporte,
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que pueden afectar su bienestar
y desempeno.

Fabricio Romao, director co-
mercial de Rural Center, expli-
c6 que la incorporacion de esta
tecnologia busca contribuir a
una mejor rentabilidad de los
establecimientos ganaderos
mediante un manejo que con-
temple las necesidades de los
animales en diferentes etapas
productivas.

PRESENTACION TECNICA Y
COMERCIAL

Las jornadas contaron con la par-
ticipacion del Dr. Rodrigo Bical-
ho, CEO de FERA Diagnostico &
Biologicals, quien explico la tec-
nologia y el funcionamiento del

- ;:-MOE\-‘
EL ALIADO CRUCKE
EN CADA DESAFIO®.

producto, y del Dr. Martin Zinico-
la, director técnico para Latinoa-
mérica de FERA, que abordd su
aplicacion practica y principales
beneficios.

Rural Makro y Rural Center repre-
sentan en exclusiva esta tecnolo-
gia en Paraguay. Segin anuncia-
ron durante las presentaciones,
FerAppease estaria disponible a
través de sus tiendas y canales
comerciales en el pais.

La propuesta esta dirigida a pro-
ductores de carne y leche intere-
sados en incorporar herramien-
tas que contribuyan al manejo del
estrés animal y al desempenio de
sus establecimientos. CA



Cooperativas representan
el 35 % del hato ganadero

DURANTE LA EMBLEMATICA NOCHE DE LA CARNE PARAGUA-
YA, FECOPROD DESTACO EL APORTE DE UNAS 12.000 FAMILIAS
PRODUCTORAS A LA CADENA CARNICA NACIONAL Y PLANTEG
LOS DESAFIOS PARA FORTALECER SU COMPETITIVIDAD.

a participacion de las coo-
L perativas en la produccion

ganadera, la industria fri-
gorifica y las exportaciones fue
destacada durante la Noche de la
Carne Paraguaya, realizada el jue-
ves 15 de octubre en Puerto Lie-
big. El encuentro, organizado por
la Camara Paraguaya de Carnes
(CPC) y la Federacion de Coope-
rativas de Produccion (Fecoprod),
reunié a autoridades, producto-
res e industriales para analizar los
avances y desafios de la actividad.
El presidente de Fecoprod, Alfred
Fast, destacd el posicionamiento
de Paraguay como décimo expor-
tador mundial de carne, resultado
del trabajo conjunto entre produc-
tores, industrias y el sector pabli-
co. Asimismo, reconoci6 el aporte
de los trabajadores y de los distin-
tos actores que contribuyeron a la

apertura de nuevos mercados.
Entre los principales desafios,
mencion6 la caida del dolar y el
incremento de los costos de pro-
duccion, factores que afectan la
competitividad y la rentabilidad
de los productores y de la indus-
tria. También plante6 la necesi-
dad de fortalecer la transparen-
cia, la eficiencia institucional y la
confianza en el sistema financie-
ro, ademas de promover una ma-
yor participacion del sector pro-
ductivo en las politicas publicas
vinculadas a la cadena carnica.

EL APORTE DEL COOPERATIVISMO
Fast resalto la participacion de las
cooperativas socias de Fecoprod
en la ganaderia nacional. En con-
junto, retinen aproximadamente
a 12.000 productores y represen-
tan el 35 % del hato ganadero del
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pais. Ademas, tienen una partici-
pacion relevante en la industria
frigorifica y en las exportaciones
de productos carnicos.

Por su parte, el gerente general de
Fecoprod, Marcelo Portaluppi, re-
cord6 que la Federacion impulsod
hace mas de 20 afios la iniciativa
del Dia de la Ganaderia, que pos-
teriormente evolucioné hacia un
espacio de encuentro con otros
gremios y que actualmente se or-
ganiza junto con la Camara Para-
guaya de Carnes.

Portaluppi senald6 que la con-
tribucion del cooperativismo
comprende distintas etapas de
la cadena de valor, desde la pro-
duccién primaria hasta la indus-
trializacion. Este aporte también
se extiende a los rubros bovino,
porcino y avicola, ampliando su
participacion en el desarrollo de
la produccion nacional.

La Noche de la Carne Paraguaya
reuni6 a representantes de los
distintos eslabones de la cadena
para intercambiar perspectivas
sobre los desafios de la actividad
y las condiciones necesarias para
sostener el crecimiento y fortale-
cer la competitividad de las car-
nes paraguayas en los mercados
nacionales e internacionales. CA

ALFRED FAST, PRESIDENTE DE FECOPROD.



CAMPO GANADERDO

Brangus apuesta a la
evaluacion genetica con
padres de referencia

LA INICIATIVA PREVE UN SUBSIDIO DE USD 12.000 PARA
FACILITAR EL USO DE SEIS REPRODUCTORES SELECCIO-
NADOS Y GENERAR INFORMACION COMPARABLE SOBRE
SU DESCENDENCIA EN DISTINTOS ESTABLECIMIENTOS.

a evaluacion del desempe-
L fo de los reproductores en

diferentes rodeos es el eje
del Programa de Padres de Re-
ferencia (PPR), impulsado por la
Asociacion de Criadores de Bran-
gus del Paraguay (ACBP). Para
promover su implementacion, el
gremio destinara USD 12.000 a la
subvencion de hasta 4.000 pajue-
las de semen, disponibles para
socios y no socios que cumplan
los requisitos establecidos.
El programa se basa en utilizar
los mismos toros en distintos es-
tablecimientos, con el propésito
de generar conectividad genética
entre los rodeos. De esta manera,
la descendencia de los reproduc-
tores seleccionados podra com-
pararse con la de otros toros uti-
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lizados en inseminacion artificial,
siempre que los animales se crien
en grupos contemporaneos y bajo
condiciones similares de alimen-
tacion y manejo.

“Lo que queremos lograr con los
Padres de Referencia es que estos
numeros se vean reflejados y que
podamos realmente decir que es-
tos toros que recomendamos son
mejoradores”, expres6 Guillermo
Sisul, presidente de la ACBP, al
presentar la iniciativa.

La informacion reunida permitira
avanzar en la obtencion de las Di-
ferencias Esperadas de Progenie
(DEP), indicadores que ayudan a
estimar el mérito genético de los
animales para determinadas ca-
racteristicas y respaldan la selec-
cion de futuros reproductores.

SELECCION Y PARTICIPACION

La eleccion de los toros com-
prendio visitas a tres estableci-
mientos y reuniones para analizar
los datos disponibles y unificar
criterios. Se tuvieron en cuenta
las DEP, la progenie a la vista, la
evaluacion fenotipica, el pedigree
y otras caracteristicas de los ani-
males.

Los reproductores seleccionados
son King George, Bolsonaro, Pira-
po, Arasunu, Marquez y Malcria-
do.

Podran participar establecimien-
tos con al menos 100 hembras
registradas, que deberan utilizar
entre dos y cinco Padres de Re-
ferencia, con un minimo de 35
pajuelas por toro. También ten-
dran que aportar informacion
sobre los servicios y la progenie,
incluidos al menos diez registros
de peso al nacimiento de crias de
los reproductores utilizados. Los
socios de la asociacion tendran
prioridad para acceder a las dosis
subvencionadas.

RESULTADOS A MEDIANO PLAZO
El programa esta proyectado para
mantenerse durante un minimo
de tres afos. Los primeros datos
se esperan aproximadamente un
ano después de los nacimientos,
mientras que la incorporacion
de los registros de destete de-
mandara entre seis y ocho meses
adicionales. De acuerdo con las
estimaciones presentadas por el
gremio, los primeros resultados
podrian estar disponibles en un
plazo de entre 18 y 20 meses.

La propuesta busca que la selec-
cion de reproductores se susten-
te cada vez mas en informacion
objetiva y comparable. Ademas
de facilitar el acceso a genética
seleccionada, el programa apunta
a fortalecer las evaluaciones de la
raza y aportar herramientas para
mejorar la eficiencia productiva
de los rodeos Brangus del pais. CA
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AGRONEGOCIOS

Papa: mas produccion, buenos
precios y desafios para crecer

LOS BUENOS PRECIOS Y LOS RENDIMIENTOS DE HASTA 42.000 KILOGRAMOS
POR HECTAREA EN LOTES CON BUEN MANEJO MARCARON LA ULTIMA CAMPARA.
Sin embargo, las limitaciones climaticas y la concentracion de la cosecha en
pocos meses siguen condicionando el desarrollo del rubro, en un mercado que
importa un promedio de 43.397 toneladas de papa fresca al ano.

a producciéon de papa en
I Paraguay muestra opor-

tunidades de expansion,
impulsada por el crecimiento de
la superficie sembrada y los bue-
nos precios registrados durante
la dltima campafa. Aunque los
resultados fueron dispares en-
tre productores, aquellos que
alcanzaron altos rendimientos
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obtuvieron resultados econdmi-
cos favorables, en un contexto
de menor oferta desde Argentina,
principal proveedor externo.

Rodrigo Velazquez, gerente de
Desarrollo de Agrosystem, senal6d
que la temporada estuvo marcada
por dificultades para conseguir
semillas, una situacion que tam-
bién afect6 al mercado argentino.

Segun su estimacion, la superficie
cultivada en Paraguay habria lle-
gado a unas 1.000 hectareas, lo
que representaria un incremento
de entre 20% y 25% respecto al
ciclo anterior.

Sin embargo, el aumento del area
no se tradujo en resultados uni-
formes. Las condiciones sanita-
rias, especialmente la incidencia



del tizon tardio (Phytophthora
infestans), afectaron a parcelas
donde no se logré controlar opor-
tunamente la enfermedad.

Seglin Velazquez, algunos pro-
ductores estan cosechando entre
15.000 y 25.000 kilogramos por
hectarea, mientras que los lotes
con buen manejo alcanzan entre
40.000 y 42.000 kilogramos. En
las parcelas acompanadas técni-
camente por Agrosystem desde
su division Hortifruti, se registra-
ron rendimientos dentro de ese
rango superior.

PRECIOS FAVORABLES EN UNA
CAMPANA DESAFIANTE

La campaiia también estuvo mar-
cada por el encarecimiento del
producto. De acuer-
do con Velazquez, las
heladas registradas en
Argentina redujeron la
oferta y contribuyeron
a elevar los precios en el
mercado paraguayo.
Como referencia, la bol-
sa de 20 kilogramos,
que habitualmente se
comercializaba en fin-
ca entre G. 50.000 y
G. 60.000, llego a G.
120.000 durante esta temporada.
El costo de produccién se si-
tuo6 entre G. 50 millones y G. 55

millones por hectarea. Segin
Velazquez, la combinacion de
buenos rendimientos y precios

Algunos productores estan cosechando
entre 15.000 y 25.000 kilogramos por
hectarea, mientras que los lotes con buen
manejo alcanzan entre 40.000 y 42.000
kilogramos. En las parcelas acomparnadas
técnicamente por Agrosystem desde
su division Hortifruti, se registraron
rendimientos dentro de ese rango superior.

elevados permiti6 a los pro-
ductores que obtuvieron me-

jores resultados alcanzar una

rentabilidad favorable durante
esta campana. No obstante, los
resultados fueron variables y
dependieron de la pro-
ductividad alcanzada y
de las condiciones de
comercializacion.

El técnico destaco la
importancia de la nutri-
cion, el manejo general
del cultivo y la protec-
cion sanitaria para me-
jorar los resultados. En
particular, el control de
enfermedades requiere
aplicaciones oportunas
de fungicidas y rotacion de ingre-
dientes activos.

UNA VENTANA PRODUCTIVA
LIMITADA

Uno de los principales desafios
para ampliar la produccion na-
cional es la adaptacion del cultivo
a las condiciones climaticas. La
papa es sensible a las altas tem-
peraturas y, en Paraguay, la siem-
bra suele concentrarse entre el 15
de mayo y el 15 de junio.

La variedad Spunta, utilizada
principalmente para consumo
fresco, tiene un ciclo de entre 110
y 120 dias. Por ello, la cosecha se
concentra en una ventana de dos
a tres meses, lo que limita la dis-
ponibilidad de producto nacional
durante el resto del afio.

Pese a estas restricciones cli- =»



maticas, Velazquez quién
también es productor, en
la empresa Papero Py EAS,
considera que Paraguay
puede aumentar su pro-
duccion mediante mejoras
en el manejo y la produc-
tividad. Como parte de la
béisqueda de nuevas alter-
nativas, Agrosystem realiza ensa-
yos con otra empresa importadora
de semillas para evaluar varieda-
des destinadas a la industria, un
segmento que podria abrir oportu-
nidades adicionales para el rubro.

LAS IMPORTACIONES
DIMENSIONAN EL POTENCIAL

Los registros del Servicio Nacio-
nal de Calidad y Sanidad Vegetal
y de Semillas (SENAVE) reflejan la
importancia del abastecimiento
externo. Entre 2022 y 2025, Pa-
raguay import6 un promedio de
43.397 toneladas de papa fresca
para consumo al afio.

El volumen pas6 de 45.908 tone-
ladas en 2022 a 37.971 toneladas
en 2023. Luego aumento a 41.122
toneladas en 2024 y 48.585 tone-
ladas en 2025, el mayor registro
del periodo.
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Ademas de la papa fresca para consumo,
el pais importa semilla destinada a la
produccion local. Segan los datos del

SENAVE, en 2025 ingresaron 1.343
toneladas de semilla de papa, frente a

1.015 toneladas en 2024.

Argentina concentra la mayor
parte de los envios. En 2025
aporté 46.102 toneladas, mien-
tras que Brasil suministré 2.483
toneladas. Hasta septiembre de

2026, las importaciones
acumulaban 40.364 tone-
ladas, de las cuales 34.874
toneladas procedian de
Argentina y 5.490 tonela-
das de Brasil.

Ademas de la papa fres-
ca para consumo, el pais
importa semilla destina-
da a la produccion local. Segin
los datos del SENAVE, en 2025
ingresaron 1.343 toneladas de
semilla de papa, frente a 1.015
toneladas en 2024. Hasta sep-
tiembre de 2026, el volumen al-
canz6 1.008 toneladas.

Las cifras muestran que el mer-
cado paraguayo mantiene una
importante  dependencia  del
producto importado, mientras la
produccion nacional se concen-
tra en un periodo reducido del
ano. El crecimiento de la super-
ficie sembrada, la mejora de los
rendimientos y la evaluacion de
nuevas variedades representan
oportunidades para fortalecer el
rubro. El desafio sera sostener los
avances productivos y ampliar la
disponibilidad de papa nacional
para atender una mayor propor-
cion de la demanda interna. CA
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CALFOSTONIC o

Nutricion estratégica en momentos de alta demanda

Praluct e

CALFOSTONIC es un complemento nutricional ;
formulado con vitaminas hidrosolubles y liposolubles, &=
minerales, elementos traza, amincacidos y a
estimulantes del apetito. Ayuda a cubrir necesidades
nutricionales extra en etapas de alta demanda y en
periodos dificiles.

. @ mm
BENEFICIOS CLAVE
APOYO AL METABOLISMO REFUERZO DEL DESARROLLO Y
ESTIMULARL APETVIO ENERGETICO SISTEMA INMUNE PRODUCTIVIDAD
CF'“ acido glutmico y Con carnitina, colina, lisina Con vitaminas &, E y minerales Acompafia crecimiento,
vitaminas del grupo B y metionina para optirizar traza que apoyan la salud reproduccion, lactacian,
para favorecer la ingesta. el aprovechamiento de y la respuesta inmunitaria. postura y desempefio
nutrientes. productivo segon la especie.

APLICACIONES POR ESPECIE

BOVINDS
ldeal en periodos de transicidn
y lactacidn. Ayuda a reducir ¢l

balance energético negativo,
mejorar la condicién corporal
y apoyar la produccién y la
reproduccion,

PRESENTACIOMES
Sobres de 150 gy
bolsas de 1 kg, 5 kg v 25 kg.

PORCINOGS

Recomendado en gestacicn,
lactacidn, destete & inicio del
crecimiento. Favorece el
desarrollo de lechones v el
desempeiio productivo.

Via de administracion:
oral, mezclado en ol alimento.

AVES

Complementa la dieta en
pollos v gallinas. Ayuda a
prevenir deficiencias
nutricionales y apoya el
desarrollo, la postura v la
calidad de la ciscara.

Consulte la posologia segin
la especie y la recomendacion
del profesional veterinario.

o Disponible en RuralVet S.A.
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